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VERGENT

Architekten

Was ist im Zeitalter der
Globalisierung ein Kern-
stiick eines erfolgreichen
Unternehmens? Die richtige
Kommunikationslosung.
Schon als Privatperson tut
man sich unendlich schwer,
zu unterscheiden zwischen
ISDN und DSL, braucht
man einen Computer mit
WLAN oder tut es einer, der
noch an der Telefonleitung
hdngt? Fiir Firmen hat ver-
gent die Losung: die ,,bera-
tenden Ingenieure*, so ihr
Slogan, haben den Uber-
blick iiber den vielschichti-
gen Markt der Kommunika-
tions- und Informationstech-
nik und bieten mafigeschnei-
derte Losungen an.

Rheinisch-Bergisches

TechnologieZentrum
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ir sind absolut hersteller-
neutral und haben keine
gewerblichen Interessen,
das ist der grofle Vorteil
fiir unsere Kunden®, unterstreicht Rein-
hard Reiwer die Seriositit seines Unter-
nehmens. Und das hat unter anderem
schon die Deutsche Bahn AG, die Mes-
sen in Leipzig und Miinchen, die Flug-
hiafen Koln/Bonn und Frankfurt Main
sowie das Bundeskanzleramt {iberzeugt.
Seit Oktober 2002 bieten der Diplom-
Ingenieur Reinhard Reiwer und Profes-
sor Dr. Roger Frese ihr Wissen unter
dem Namen vergent an. ,,Unseren Kun-
den eine integrierte, leicht bedienbare
und betriebswirtschaftlich fundierte
Kommunikationsinfrastruktur zu schaf-
fen, das ist ein wesentliches Ziel von
vergent®, erklért Professor Dr. Frese. Die
beiden Ingenieure gehen &dhnlich wie
Personalberater in das Unternehmen und
klaren den Ist-Zustand, machen eine
Problemanalyse. Dazu gehdren nicht nur
die technischen Voraussetzungen und
raumlichen Gegebenheiten, sondern
auch die Unternehmensphilosophie, die
Unternechmensziele und vor allem die
Notwendigkeiten in der taglichen Arbeit
der Mitarbeiter.
LWir verstehen uns als Kommunika-
tionsarchitekten, die nicht produktorien-
tiert arbeiten. Bei uns stehen die Bediirf-
nisse unseres Auftragsgebers im Mittel-
punkt, fiigt Reinhard Reiwer an. Auf
Wunsch der Kunden initiiert vergent
einen Ausschreibungswettbewerb und
iberwacht die Installation sowie die
Inbetriebnahme der neuen Technik. ,, Wir
behalten den Uberblick {iiber die
Gesamtzusammenhénge, dhnlich wie
beim Hausbau der Architekt, der dafiir
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sorgt, dass der Héauslebauer nicht jedes
Mal auf die Baustelle muss, wenn es
Schwierigkeiten gibt“, ergdnzt Reiwer.
Bis zu einem Jahr und ldnger kann ein
solcher Prozess dauern, je nach Unter-
nehmens- und Auftragsgrofle. Personli-
che Beratung ist dabei den beiden Griin-
dern immens wichtig, sie sind immer vor
Ort wenn es brennt. ,,Ganzheitlichkeit ist
uns wichtig, wir behalten auch die Fol-
gekosten, zum Beispiel die Wartung im
Blick®”, so Reiwer. Zufriedene Kunden,
die sich gerne als Referenz zur Verfii-
gung stellen, beweisen, dass vergent mit
seinem Konzept eine Marktliicke getrof-
fen hat.

Im Oktober 2002 gegriindet, war schnell
klar, dass man sich im TechnologieZen-
trum in Moitzfeld ansiedeln wiirde. ,,Die
Infrastruktur, die Konferenzriaume, die
Néhe zu anderen Firmen und vor allem
die verkehrstechnisch giinstige Lage zu
Autobahn und Flughafen gaben den
Ausschlag®, so Reiwer. Fiinf feste Mitar-
beiter hat das Beratungsbiiro heute.
Schwierigkeiten, die Banken von ihrem
Konzept zu iiberzeugen, hatten Reiwer
und Frese nicht. ,,Wir hétten es direkt
mit mehreren Banken machen konnen®,
freut sich der erfolgreiche Firmengriin-
der, dem die Geldgeber damals lobten,
so ein sauber ausgearbeitetes Konzept
hitten sie noch nicht gesehen. Dass
sowohl Reiwer als auch Frese inzwi-
schen in der Lebensmitte angekommen
sind, betrachten sie fiir die Firmengriin-
dung nur als Vorteil: ,,Wir hatten schon
eine Menge Erfahrung und viele Kon-
takte, die uns vieles erleichtert haben.*
Vielleicht ein Trend fiir die Zukunft?

Daniela Fobbe-Klemm
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Mafigeschneiderte Kommunikations-
losungen wollen die Geschéftsfiihrer
von Vergent anbieten.
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